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Private Equity «Due Diligence» commerciale – Télémédicine

Contexte

 Prestataire de premier plan de services de télésanté (visites 

virtuelles de médecins) et surveillance à distance de patients 

souffrant de maladies chroniques

 Liste publique. Un investisseur international avec de l’expérience 

dans les soins de santé veut acheter une part majoritaire. 

Actions de Proost Ventures

 Environnement réglementaire et changements escomptés pour la 

télémédecine dans des zones géographiques sélectionnées

 Analyse du modèle de revenus et des régimes de 

remboursement par des assureurs publics et privés dans des 

zones géographiques sélectionnées, y compris procédure 

d’approbation pour les services de télémédecine

 Passer brièvement en revue les moteurs du marché et les 

tendances (incidence de la maladie, démographie, technologie, 

fréquence des soins à domicile, innovation technologique) ayant 

un impact sur la télémédecine

 Déterminer la taille et la croissance du marché (historiquement 

et en projection) des segments de la télémédecine (modèle de 

marché)

 Analyse concurrentielle, profilage et segmentation des 

concurrents locaux et internationaux pertinents en matière de 

télémédecine

Résultats du projet

 « Due Diligence » commerciale - côté acquisition - réalisée avec 

succès en 3 semaines (y compris entretiens poussés avec des 

experts et des concurrents) 

« Afin de promouvoir 
l’adoption de la

télémédecine, les lois 
« paritaires », qui rendent 

obligatoires la couverture et
le remboursement de la 

télémédecine, sont passées 
dans 32 États américains 

(64%) en 2016 » (Barnett et 

al., 2018)
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