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Jaarlijkse verkoop Caravans & Campers – EU 

- In ’000 eenheden, 2008-2017 -

Referentieproject PE Commercial Due Diligence – Camping & Outdoor

Situatie

 Van Assendelft-Hollander Bogaert (VAHB) is een toon-

aangevende Nederlandse groothandel in kampeer- en 

buitenmateriaal. 

 Eigendom van de familie van de manager-stichter, die wil 

verkopen. KeBeK Private Equity wil meerderheidsbelang kopen

Acties Proost Ventures

 Segmentatie van het product- en klantenassortiment van de 

groothandelaar om een inzicht te krijgen in de drijvende krachten 

van de markt, de prijsstelling, de trends, de groei en de risico’s.

 Uiteenzetten van de marktomvang, aantrekkelijkheid van de 

markt en belangrijke drijfveren voor de kernsegmenten. 

 Winstanalyse van de waardeketen: Beoordelen van 

duurzaamheid en winstgevendheid van de huidige 

distributiekanalen (zowel inkoop als verkoop).

 Bepalen van de marktomvang en de groei van de Nederlandse 

markt voor kampeer- en buitenmateriaal

 Evalueer het groeipotentieel per productlijn, per distributiekanaal 

en per geografie. 

 SWOT-analyse van VAHB (per product en kanaal)

Resultaten van het Project

 Met success uitvoeren van een buy-side Commercial Due

Diligence in 2.5 weken

 KeBeK Private Equity neemt VAHB over in Q1 2019

Bron: Projectervaring Proost Ventures
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