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Buitenmeubilair consumptie per segment
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Private Equity Commercial Due Diligence – Buitenmeubilair

Situatie

 Borek is een toonaangevende Nederlandse ontwerper, 

fabrikant en verkoper van premium buitenmeubilair

 Bedrijf is eigendom van CEO Frank Bogaers. KeBeK 

Private Equity wil een meerderheidsbelang kopen. 

Acties Proost Ventures

 Overzicht van het proces van nieuw collectieontwerp & 

productcategoriebeheer, beoordelen van het belang en 

de levenscyclus van nieuwe collecties

 Beoordeel de merkwaarde en positionering van de 

merken Borek©, Max&Luuk en Yoi vs. concurrenten.

 Marktomvang & groei (verleden & toekomst) buiten-

meubilair in W-Europa per segment (marktmodel)

 Inkoopcriteria van B2B-klanten identificeren 

(speciaalzaak en project-business)

 Huidige status en ontwikkeling Borek’s klantenbestand 

incl. share of wallet en het upselling-potentieel

 Beoordeel groeimogelijkheden in het businessplan, incl. 

internationalisatie en de distributiekanaal-strategie.

Resultaten van het Project

 Succesvol uitgevoerde buy-side commerciële due

diligence in 2.5 weken (incl. klanten-interviews)

 KeBeK verwerft meerderheid Borek in november 2020.
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 Gespecialiseerde winkels voor 
buitenmeubilair

 Gespecialiseerde meubelwinkels / 
high-end decoratie winkels

 High-end tuincentra (beperkt)

 Gespecialiseerde winkels voor 
buitenmeubilair

 (Onafhankelijke) algemene woon-
en decoratiewinkels

 Mid-end tuincentra

 Doe-Het-Zelf zaken
 Meubelketens
 Supermarkten/ Hypermarkten
 Online-winkels
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