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Referentieproject – Digitaal & Software Bank software – Actico (1/2)

Situatie

 Actico, wereldwijde aanbieder van Regulatory Compliance 

(RegTech) & Digital Decision Making (DDM) software voor 

financiële instellingen

 Management is eigenaar en zoekt een financiële partner 

voor groei. Wereldwijd PE-fonds wil in Actico investeren. 

Acties Proost Ventures

 Regelgevend kader en de verwachte veranderingen voor 

financiële instellingen (kredietaanbod, AML, solvabiliteit, 

liquiditeit, PSD-2, GDPR, digitale bedrijfsrekeningen, ...)

 Kwantificeer de penetratie van DDM + RegTech opgesplitst 

naar banken, verzekeringen, vermogens-beheerders, en 

verder opgesplitst naar grootte

 Bepaling van marktomvang en groei van DDM en RegTech

per segment (marktmodel)

 Vergelijken van de concurrenten met Actico (benchmarking)

 Identificeren van aankoopcriteria van klanten per segment

 Opties om het business plan te versnellen met partnerships

Resultaten van het Project

 Met succes uitvoeren van een koop-kant Commercial Due 

Diligence in 2.5 weken (incl. interviews met experten)

 Wereldwijd fonds bereikt laatste faze van het proces, 

uiteindelijk investeert Bregal in Actico.

¹EU-landen die deelnemen aan het gemeenschappelijk toezichtsmechanisme (GTM) (veranderende samenstelling). Bron: ECB. 

Bron: Projectervaring Proost Ventures
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De inkomsten van banken staan onder druk door de 

lage rente, waardoor druk ontstaat om kosten te 

besparen via digitalisering. 
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Referentieproject – Digitaal & Software Bank software – Actico (2/2)

1. CBS = Core Banking System. 

Bron: Projectervaring Proost Ventures

Aanbieder van CBS1 Data-leveranciers
End-to-end DDM 

software provider

Aanbieder van silo-

oplossingen

 Focus op Core Banking 

Systemen (CBS) en 

aanvullende software-

oplossingen op maat

 Breed gamma aan 

oplossingen

 Historische kernactiviteit 

van (krediet)gegevens, na 

verloop van tijd uitgebreid 

met analytische software 

en DDM. 

 Meerdere productsuites: 

RegTech, 

Kredietbeslissing, 

Kredietrisicomanagement, 

en Regelgevend Kapitaal

 Intersectie tussen 

analytische software en IT

 Segmentspecialisten: 

RegTech, Credit Decision, 

Credit Risk Mgmt.

 Enkelvoudige

productsuites

 Best-of-breed benadering

door klanten

 Grote tot middelgrote

banken

 Zowel grote als 

middelgrote financiële 

instellingen, alsook niet-

financiële 

ondernemingen 

 Alle groottes van klanten

 Wereldwijd  Wereldwijd  Regionaal tot wereldwijd

Focus

Doel-klant

Geografisch

bereik

Graad van 

maatwerk

Voorbeelden

van aanbieders

 Klein tot 

middle-

groot

 Grotere

klanten

 Wereldwijd  Regionale

focus

Categorieën van DDM-softwareleveranciers aan financiële instellingen


